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Angelo e Cristina Attaguile,
titolari di Interni Italia by Attaguile

ANDIAMO A CATTURARE NELLA
TESTA DEL CONSUMATORE
COSA STA SOGNANDO E
LO FACCIAMO DIVENTARE
PRODOTTO, PROGETTO, CASA
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Design

Una veduta notturna
dell'esterno dello showroom
Interni Italia by Attaguile

SENZA CONFINI

GRANDE CAPACITA

DI ASCOLTO, UNA PROPOSTA
CHE SPAZIA TRA 80 BRAND
E UNA ATTIVITA CHE SUPERA
/AMBITO REGIONALE E
NAZIONALE. COSI OPERA
INTERNI ITALIA BY
ATTAGUILE, IL CUI OBIETTIVO
PRIORITARIO E TROVARE
SEMPRE LA RISPOSTA
GIUSTA PER OGNI CLIENTE

DI RAFFAELLA RAZZANO

Posta alle pendici dei Monti Iblei, Gram-
michele é la cittadina in provincia di Ca-
tania, non lontana neppure da Ragusa e
Siracusa, in cui ha sede Interni Italia by
Attaguile. Una realta che, come vedremo,
guarda ben oltre alle province siciliane
da cui é circondata e che dal 2001 é guida-

ta da Cristina e Angelo Attaguile.

Un inizio che, in verita, ¢ I'evoluzione di
una storia iniziata ben prima, agli inizi
degli anni settanta, dal padre e dallo zio
dei due fratelli Attaguile. Partiti come
falegnami nei primi anni settanta, i due
fondatori aprono il primo showroom di
arredamento all'inizio degli anni ottan-
ta, circa duecento metri quadri, per poi
ampliarlo a 3.000 metri quadri pochi
anni dopo. Un salto di scala importante
che consolida quella reputazione che an-
cora oggi e vanto di Interni Italia. L'altro
merito della prima generazione e quella
di aver saputo trasferire la passione per
il design ai due giovani fratelli, prima a
Cristina, la piu grande, e poi ad Angelo,
che nel frattempo aveva seguito come for-
mazione la scuola d’arte.

«Nel 2001 abbiamo rilevato l'attivita da
mio padre e da mio zio e abbiamo dato
inizio a una realta profondamente di-
versa, pur mantenendo la stessa sede»,
racconta Angelo Attaguile. «Lo showro-
om e stato “ribaltato come un calzino”.
Abbiamo cambiato insegna, rinnovato



completamente la struttura e sostituito
la maggior parte dei fornitori inserendo
i migliori nomi dell'arredamento italia-
no». B§B Italia, Ernestomeda, Baxter,
Molteni & C, Flou, Lema, Poltrona Frau,
Porro, Vitra, Kettal sono solo alcuni degli
80 brand prestigiosi proposti in showro-
om, per rispondere a ogni esigenza in
termini di tipologia, ma anche di fascia
di mercato, in un range che copre dall’al-
to, fino al medio alto e medio.

NON SOLO ITALIA

Per l'ampiezza e profondita di proposta,

oggi Interni Italia by Attaguile puo esse-

re definito un autentico faro del design

contemporaneo e questa “luce” arriva

anche fuori Italia, visto che tra i merca-

ti piu interessanti per l'attivita dell'im-

presa Attaguile ci sono Malta e I'Alba-

nia. «Fin dal 2003 abbiamo iniziato a

esportare a Malta e nel 2007 abbiamo

aperto un nostro ufficio, ampliato e rin-

novato lo scorso anno. Nel 2016 abbiamo

aperto la sede in Albania e negli anni

entrambi i business sono cresciuti cosi

tanto da rappresentare quasi la meta del

nostro fatturato. Una presenza cosi con-
solidata che alcune delle nostre aziende
fornitrici ci hanno chiesto di diventare i
loro distributori esclusivi in quelle aree».

Ma come é possibile gestire a distanza
un business cosi complesso come quello
della progettazione di interni?

La risposta ¢ una formula che mette in-
sieme grande competenza, capacita di
ascolto e interpretazione progettuale,
uniti a un senso autentico dell'accoglien-
za. «Si parte dalla pura consulenza at-
traverso un primo incontro, sovente vir-
tuale. Si capisce quali siano le esigenze
profonde, sovente non del tutto chiare
neppure per il cliente, e una volta messa
a punto una proposta, lo si invita a veni-
re nella sede di Grammichele, in Sicilia,
ospite nostro in tutto per tutto. A que-
sto punto, inizia il lavoro definitivo sul
progetto, l'elaborazione del preventivo, la
spiegazione di ogni passaggio, compresi
irilievi e il montaggio che curiamo sem-
pre noi, anche se fuori sede e fuori nazio-
ne. Ovviamente, stiamo parlando di una
consulenza per progetti di interior che
riguardano ambienti completi, compreso
anche l'outdoor che é cresciuto molto in
questi anni. In generale, non ci interessa
vendere il singolo pezzo, anche se puo ca-
pitare, perché il nostro valore aggiunto e
proprio nella capacita di trovare soluzio-
ni integrali per arredare le case dei nostri
clienti, in sintonia con gusti e aspettati-
ve, oltre che con il budget».
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Come si arriva a farsi conoscere oltre
confine?

«Anche se nel tempo abbiamo messo in
campo un‘attivita di comunicazione, so-
prattutto sui social, il passaparola rima-
ne il metodo piu efficace, anche quando
si esce dai propri confini. Ci siamo resi
conto subito che il bacino di utenza an-
dava allargato se volevamo affinare il
lavoro di qualita in cui crediamo e che
ci rappresenta. Per questo abbiamo cre-
duto anche in sinergie con realta diverse
dalla nostra, come ad esempio We Con-
cept, network siciliano dedicato a eventi
esclusivi privati e aziendali, con cui lavo-
riamo da piu di dieci anni».

LA FORZA DIUNA PROPOSTA AMPIA

Oggi Interni Italy by Attaguile si avvale di
una ventina di collaboratori, la maggior
parte dei quali sono consulenti d’arredo,
ed e una realta molto stimata dalle azien-
de che rappresenta. «Avere tanti marchi
€ uno dei nostri punti di forza. Con molte
realta abbiamo un rapporto consolida-
to nel tempo, altre sono salite a bordo in
tempi recenti perché non smettiamo mai
la nostra attivita di ricerca. Lobiettivo
sempre quello di garantire la soluzione
migliore ai nostri clienti. In quest’ottica
abbiamo anche un confronto costruttivo
con i nostri fornitori. Oggi, ad esempio,
€ molto importante trovare realta che
sappiano proporre un approccio proget-
tuale il piu sartoriale possibile. La per-
sonalizzazione & un tema fondamentale

IN ALTO
Un’‘immagine dello spazio interno
della sede di Grammichele

SOPRA

Ledificio in cui & presente Interni Italia
a Malta, mercato in cui l'azienda opera
dal 2007

e noi crediamo che l'ascolto sia il primo
passo per garantirla».

Una promessa che il team di Interni Ita-
lia by Attaguile sa mantenere, come di-
mostrano anche tutte le recensioni a cin-
que stelle che premiano la lora attivita e
laloro professionalita.
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